2.3: Tanışma ve Ne Zaman
	Saatler
	İş Bölümü

	08.00-11.00
	Fiziksel Faaliyetler (3 numara)


	11.00-18.00
	Tanışma & Tanıtmalar(1&2)

	18.00-22.00
	Fiziksel Faaliyetler



En kötü program, programsızlıktan daha iyidir.
Program sıkışıklığında devredebilecek ilk müşteri alıcı müşterilerdir.
Ofis arkadaşlarınızla paslaşmak, programınızı ekstra saat eklemek gibidir.
Refferal ( İş paslamak): Gelir elde edeceğiniz bir müşteriyi, iş arkadaşlarınızdan birine devrettiğinizde gelirin 4’te 1’ini (%25) alırsınız. Uluslararası şirketler bu kuralı uygulamaktadır. Bu size zaman ve güç kazandırır. 7.30 dk.

*“Programı olmayan başkasının programının parçası olur.”





Saatlik program günü kurtarır.
Günlük program haftayı kurtarır.
Haftalık program ayı kurtarır.
Aylık programlama bir yılı kurtarır.
Herkesin programı kendine özgün olmalıdır. Başkalarının programını sadece esin kaynağı olarak almalısınız.

Neleri Asistana Devretmeliyiz?
Tanışma ve Tanıtma süreçlerini sadece danışmanın yapması gerekir kesinlikle asistana devredilemez.(Reklam kampanyası hariç)

Profesyonelliğe Adım Adım
Her gün akşam bunları kendinize sormalısınız;
Bugün dünden neyi farklı yaptım?
Geçen haftadan farklı ne yaptım?





[bookmark: _GoBack]Bugün kimlerle görüştüm?
Kimlerle görüşmeye devam etmeliyim?
Kimlerle görüşmeyi sonlandırmalıyım?
Bugün veri tabanıma kaç kişiyi kaydettim?
Diğer danışmanlardan farklı ne yapabilirim?
Müşteri olsaydım kendimle çalışır mıydım?

